
Fallstudien



Fallstudie 1: Logistikstandort



Sie vermarkten als Wirtschaftsförderer den Logistikstandort Heilbronn-Franken.

Bitte präsentieren Sie vor dem Investor, der einen Standort für eine neue 

Lagerfläche im süddeutschen Raum sucht.

� Welche Informationen sind wichtig für Sie?

� Welche Datenquellen werten Sie aus?

� Auf welche Dinge legen Sie besonderen Wert?

� Welche strategischen Allianzen suchen Sie?

Fallstudie 1: Logistikstandort



Ein Unternehmen aus dem Dienstleistungsgewerbe will aus Berlin mit rund 

1.500 Mitarbeitern nach Süddeutschland umsiedeln. 

Bitte präsentieren Sie vor dem Investor.

� Welche Informationen sind wichtig für Sie?

� Welche Datenquellen werten Sie aus?

� Auf welche Dinge legen Sie besonderen Wert?

� Welche strategischen Allianzen suchen Sie?

Fallstudie 2: Dienstleister verlegt Standort



Eine europaweit tätige Unternehmensgruppe die Freizeitparks baut und 

betreibt sucht einen neuen Standort für einen Erlebnispark.

Bitte präsentieren Sie vor dem Investor.

� Welche Informationen sind wichtig für Sie?

� Welche Datenquellen werten Sie aus?

� Auf welche Dinge legen Sie besonderen Wert?

� Welche strategischen Allianzen suchen Sie?

Fallstudie 3: Freizeitpark



Eine junges BioTech-Unternehmen will weiter wachsen. Es sucht einen neuen 

Standort im süddeutschen Raum.

Bitte präsentieren Sie vor dem Investor.

� Welche Informationen sind wichtig für Sie?

� Welche Datenquellen werten Sie aus?

� Auf welche Dinge legen Sie besonderen Wert?

� Welche strategischen Allianzen suchen Sie?

Fallstudie 4: BioTech-Unternehmen



Ein Automobilzulieferer (Sitze für Audi, Daimler und Opel) sucht einen neuen 

Standort im süddeutschen Raum in Nähe seiner OEM´s. 

Bitte präsentieren Sie vor dem Investor.

� Welche Informationen sind wichtig für Sie?

� Welche Datenquellen werten Sie aus?

� Auf welche Dinge legen Sie besonderen Wert?

� Welche strategischen Allianzen suchen Sie?

Fallstudie 5: Automobilzulieferer sucht Standort



wir haben eine weitere hoch interessante Anfrage vorliegen. Es handelt sich um einen namhaften japanischen 
Automobilzulieferer, dessen Namen wir derzeit noch nicht nennen dürfen. Das Unternehmen ist bereits Zulieferer von Daimler, 
Porsche und Audi (Neckarsulm) und sucht nun einen Standort für den Vertrieb und ein Forschungszentrum. 

Gesucht wird nach Möglichkeit eine Bestandsimmobilie, verteilt auf 2 Ebenen oder 2 nebeneinander liegende Objekte. Die 
Flächen für die Büros, Konferenz- und Sozialräume sollten ca. 1.000 qm groß sein. Der Raum für die Tests und 
Entwicklungsarbeiten sollte 800 bis 1.000 qm groß sein. Die Höhe für diese Räumlichkeiten muss mind. 5 m betragen. Sehr 
wichtig ist dem Unternehmen, dass es alleiniger Nutzer des Gebäudes ist. Außerdem muss das Objekt repräsentativ sein und 
über einen guten Anschluß an den ÖPNV verfügen. Ebenso ist die Nähe zur A 81 vorteilhaft.
Sollte es kein Objekt geben, das beiden Anforderungen entspricht, wäre das Unternehmen auch durchaus bereit, selbst baulich 
tätig zu werden und die fehlenden Flächen nachzubauen. 

Alternativ würde auch der komplette Neubau in Frage kommen. Hier würde dann ein Grundstück mit ca. 3.000 bis 5.000 qm 
benötigt.

Ganz klare Priorität hat aber die Miete oder der Kauf von Bestandsimmobilien. Das Suchgebiet liegt entlang der A 81 zwischen 
Stuttgart und Heilbronn. Das Unternehmen beabsichtigt mittelfristig 50 hochwertige Arbeitsplätze zu schaffen.

Der Zeitplan des Investors sieht vor, dass Angebote bis Ende des Monats vorliegen, so dass spätestens Mitte Februar eine 
Vorauswahl getroffen werden kann und die in Frage kommenden Objekte/Grundstücke besichtigt werden. Die Entscheidung 
soll Mitte April fallen. Realistisch ist ein Start in einer Bestandsimmobilie ab Mitte des Jahres.

Selbstverständlich können auch Angebote von Immobilienmaklern vorgelegt werden.

Fallstudie 6: Anfrage eines jap. Automobilzulieferers



Fallstudie 7: Anfrage eines Versandhandelsunternehmens


